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Avviso di selezione per la partecipazione alle iniziative di outgoing:
USA FOOD & WINE 2024” Chicago, 8-9 ottobre 2024
SVEZIA WINE- Stoccolma, 25 novembre 2024


COMPANY PROFILE

	RAGIONE SOCIALE
	

	INDIRIZZO DEL SITO WEB AZIENDALE IN LINGUA INGLESE E/O TEDESCA
	




1. SETTORE AZIENDALE E ATTIVITÀ

………………………………………………………..


2. DESCRIZIONE DEI PRODOTTI 

	PRODOTTO
	BREVE DESCRIZIONE

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	




3. FASCIA DI PREZZO 		☐ BASSA	☐ MEDIA	☐ ALTA		☐ LUSSO


4. PROPRIETÀ DEL BRAND AZIENDALE 		☐sì 	☐ no

     PRIVATE LABEL 				☐sì 	☐ no


5. CERTIFICAZIONI NAZIONALI E/O INTERNAZIONALI

	














 6. PRINCIPALI PAESI DI EXPORT / CANALI DI VENDITA (ES: VENDITA DIRETTA, IMPORTATORI/DISTRIBUTORI, HO.RE.CA, 
GDO, E‐COMMERCE, FRANCHISING, JOINT VENTURE, ALTRO DA SPECIFICARE)

	PAESE
	 EXPORT % 
	 CANALI DI VENDITA

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	

	

	
	




7. LIVELLO DI ESPERIENZA ALL’ESTERO

☐ NESSUNA
☐ ESPORTATORE OCCASIONALE / ESPERIENZA LIMITATA
☐ ESPORTATORE ABITUALE /ESPERIENZA CONSOLIDATA
☐ PRESENZA STRUTTURATA CON SEDE IN LOCO





8. PRESENZA SUL MERCATO AMERICANO  (compilazione richiesta solo alle imprese che hanno scelto l’iniziativa   USA Food &Wine”)	☐sì 	☐ no
Se sì, specificare i canali di vendita (es: vendita diretta, importatori/distributori, Ho.re.ca, GDO, e-commerce, franchising, joint venture, altro da specificare):

	










9. PRESENZA SUL MERCATO SVEDESE ( compilazione richiesta solo alle imprese che hanno scelto l’iniziativa   SVEZIA Wine)	☐sì 	☐ no
Se sì, specificare i canali di vendita (es: vendita diretta, importatori/distributori, Ho.re.ca, GDO, e-commerce, franchising, joint venture, altro da specificare):

	












10. PARTECIPAZIONE A FIERE INTERNAZIONALI 

	PAESE
	FIERA
	ANNO
	MODALITA’ DI PARTECIPAZIONE (ESPOSITORE O VISITATORE)
	ALTRE INFORMAZIONI

	

	
	
	
	

	
	

	
	
	

	
	

	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	

	

	
	
	
	


















11. TIPOLOGIA DI PARTNERSHIP RICHIESTA PER L’ESTERO
SI  DESCRIVA  LA  TIPOLOGIA/CANALI  DISTRIBUTIVI  DEI  POTENZIALI  PARTNER  ALL’ESTERO  DA  CONSIDERARE  COME  ESEMPI 
PER LA RICERCA PARTNER. ES: VENDITA DIRETTA, IMPORTATORI/DISTRIBUTORI, HO.RE.CA, GDO, E‐COMMERCE, FRANCHI‐
SING, JOINT VENTURE, ALTRO DA SPECIFICARE:






12. EVENTUALI AZIENDE ESTERE DA NON CONTATTARE












 13. COMPETITORS ESTERI





14. VANTAGGI COMPETITIVI AZIENDALI PER I MERCATI ESTERI 





Luogo e data _________________

Firma digitale

_____________________________





Camera di commercio industria artigianato agricoltura di Foggia
via Michele Protano, 7 - 71121 FOGGIA - tel. +39 0881 797 111 - fax +39 0881 797 333  - PEC cciaa@fg.legalmail.camcom.it  www.fg.camcom.it - partita IVA 00837390715 - codice fiscale 80002570713 – Fatturazione elettronica UF9GFY
image1.jpg
CAMERA DI COMMERCIO
FOGGIA





